


Titolo del corso
Tecniche di Vendita

Tipo corso
Specializzazione  
Sede di svolgimento: Potenza

Obiettivi
Il corso si pone l'obiettivo di formare profes-
sionisti che si occupino di tecniche e strumenti 
di vendita, sulla base di strategie di marketing 
e di elementi di organizzazione commerciale. 
Tali esperti hanno il compito di analizzare il 
mercato ma soprattutto la potenziale cliente-
la, segmentarla, stabilire le proprietà, e 
proporre lo strumento più idoneo alla risolu-
zione di una trattativa commerciale, quindi 
individuare e applicare la tecnica di vendita più 
consona ad ogni contesto.

Risultati attesi
Il progetto presuppone che i partecipanti, al 
termine delle attività raggiungano la condizio-
ne necessaria ad assimilare in maniera 
completa le conoscenze necessarie per le 

attività di vendita del prodotto, creare la 
coscienza-conoscenza dei partecipanti sul 
sistema aziendale, sulla sua organizzazione, 
sul mercato, sui clienti, sulle complessità 
organizzative.
In termini di competenze, alla fine del percorso, 
il corsista avrà sviluppato una visione diversa 
del suo ruolo professionale.

Titolo di studio
Diploma quinquennale    
Durata totale
240 ore     

Certificazione prevista al termine del corso
attestato di specializzazione professionale, 
rilasciato dalla Regione ai sensi della normati-
va vigente a seguito di superamento dell’esame 
finale.
Attestato frequenza proficua (frequenza di 
almeno il 70% del corso), rilasciato 
dall’organismo di formazione.

info su www.tesaenergy.com


